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Tu Carrera Profesional en el
sector inmobiliario

Nuestro objetivo es conseguir que todo Agente Asociado y Broker RE/MAX estén a la
vanguardia de técnicas y servicios dentro del Sector Inmobiliario ya que el mercado
inmobiliario esta cambiando constantemente y nuestros Agentes y Brokers deben tener
técnicas suficientes para ofrecer los mejores servicios inmobiliarios a los clientes
basados en la ética, eficacia, compromiso y entusiasmo.

“Ser los lideres dentro del Sector Inmobiliario”

En la actualidad el mercado inmobiliario ha cambiado radicalmente con respecto a los
ultimos afRos, las técnicas de venta que antiglamente se utilizaban hoy en dia se han
quedado obsoletas. Estamos entrando en la época de las imagenes, un buen marketing
puede ser clave para una venta exitosa.

No solo tener un buen marketing es sintoma de éxito, saber captar correctamente una
vivienda, conocer la legislacion inmobiliaria, saber administrar tu tiempo de forma
fructifera y eficiente para obtener |la maxima rentabilidad, saber vender la exclusividad
de tu marca..., éstos y otros aspectos son la vision que desde la Escuela RE/MAX by
RE/MAX University inculcamos a todo aquel que quiera ser un profesional del sector
inmobiliario con su respectiva titulacion.

La titulacion esta basada en un Plan de Carrera unico y exclusivo en Espaia, creado
por la Escuela RE/MAX by RE/MAX University estructurado en tres ciclos con sus
titulaciones correspondientes y la obtencién del conjunto de estas titulaciones da paso a
la diplomatura en PROFESIONAL EN MERCADO RESIDENCIAL.

Formacion anual continua

Tiempo suficiente para resolver tus dudas
y adquirir nuevos conocimientos

Oportunidad unica y exclusiva ofrecida por
la Escuela RE/MAX by RE/MAX University
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Agente Inmobiliario RE/MAX Asesor Inmobiliario RE/MAX Consultor Inmobiliario RE/MAX
METODOLOGIA

Los métodos de transmision del conocimiento son los mas actuales donde las clases son mas
rentables para el aprendizaje del alumno y desde el primer momento se vera el esfuerzo
recompensado.

Los integrantes de la Escuela RE/MAX by RE/MAX University hacen uso de una
metodologia activa, dinamica, participativa, positiva y altamente motivadora en cada uno de
sus cursos. Utilizan los sistemas audiovisuales mas avanzados y fomentan la participacion,
mostrando un ambiente cordial y de cercania con el alumnado.

Combinan las mas novedosas técnicas de gestion y marketing inmobiliario que nos llegan de
mercados muy avanzados y profesionales.

RE/MAX es la compafiia internacional de franquicias inmobiliarias lider en el mundo, en la
actualidad cuenta con mas de 100.000 asociados en el mundo, 7.000 oficinas en mas de 70
paises de los cinco continentes.

Una de las claves de este éxito ha sido la formacién continua que se ha ido ofertando a los
Agentes Asociados y Brokers, formaciéon que siempre ha estado enfocada para la obtencién
de los maximos resultados y la mas alta motivacion para aquellos que la reciben.

“Nadie en el mundo vende mas propiedades que
RE/MAX”

RE/MAX Esparfa cuenta con 15 afios de presencia en Espana, siendo el primer pais de Europa
donde se instalé la compania. En la actualidad cuenta con mas de 500 profesionales
independientes en casi 70 franquicias ubicadas en todo el territorio nacional.
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El equipo de docentes

La Escuela RE/MAX by RE/MAX University cuenta con un selecto y cualificado equipo de
docentes, tanto a nivel nacional como internacional, ofreciendo una formacion de alto nivel de
forma muy didactica y cercana.

El equipo de docentes son profesionales con gran experiencia en el sector inmobiliario con
una formacion académica superior, desarrollada y continua, expertos preparados para la
resolucion de toda clase de dudas y dispuestos a poder ayudar en cualquier momento. Este
equipo esta a la vanguardia sobre técnicas de motivacion, de obtencion de resultados, de
conocimiento del mercado inmobiliario. Ellos sabran formar a un Agente Asociado o Broker

hacia el éxito.

Un equipo de docentes que sabra sacar lo mejor de ti.

Quince ainos formando a los mejores agentes
asociados y brokes inmobiliarios con unos resultados

Juan Garcia
Docente Escuela REMAX
Broker RE/MAX Venlure
Especializacion:

- Succeed

- Organizacidn y gestion del tiempo

Valorizacidn y estudio de mercado

jagarcia.venture@remax.es
http:/laescuela-remax.blogspot.com/
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Ivan Gonzalez
Docente Escuela RE/MMAX
Broker RE/MAX Clasico
Especializacion:

- Succeed

- Organizacion y gestion del tiempo

Tele-Marketing

- Captacién
ijgonzalez.clasico@remax.es
http:lilaescuela-remax.blogspot.com/
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Rodrigo Pinto
Docente Escuela REMMAX
Broker RE/MAX Agora
Especializacion:
Calificacidn de clientes
- Succeed
- Captacion
Fidelizacion de clientes
rpinto.agorafiiremax.es
http:/laescuela-remax.blogspot.com/

B

&= Escuela o — ~
hd ) MLS
sutteed hEY EEEEE=

exitosos.

José Juan Mufioz
Docente Escuela RE/MAX
Socio-Director de Accion Legal
Especializacion:

Legislacién inmobiliaria

Urbanismo

Alquiler garantizado
informacion@accion-legal.com
hitp:flaescuela-remax.blogspot.com/
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Miguel Angel Herrera
Docente Escuela RE/MAX
Delegado Expansion Zona Canarias
Especializacion:
- Succeed
- Telemarketing, marketing de guerrilia
- Motivacion
mherrera@remax.es
http:/ilaescuela-remax.blogspot.com/

T NN N
{y) ML S

@ Escuela =
v
sucCeed

Rafael Rodriguez
Docente Escuela REMMAX
Broker RE/MAX Casagrande
Especializacion:

- Organizacion y gestion del tiempo

- Tu carrera an REMAX

Posicionamignto

rrodriguez.casagrande@remax.es
http:lllaescuela-remax.blogspot.com/
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Docentes externos

Ricardo Cardenas
Vicepresidente Regional de
RE/MAX Latinoameérica y Caribe.

Brian Buffini.
Coach Internacional
especialista en el Sector Inmobiliario.

Moisés Ruiz.
Economista experto en
Asesoria Inmobiliaria.

Curro Avalos.
Coach Internacional especialista
en el Sector Inmobiliario.

Angelo Fradera.
Docente Internacional de RE/MAX

Juan Ferrer.

Coach Internacional con el grado
PCC. de la internacional Coach
Federation.
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Joaquin de Aynat
Docente Escuela RE/MAX
Broker RE/MAX Aljibe
Especializacion:

Fiscalidad inmobiliania

- Arrendamientos urbanos

gestor@cajamar.es
http:iflaescuela-remax.blogspot.com/
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Rosa Martin

Docente Escuala RE/MAX

Broker RE/MAX Fenix

Especializacion:
Calificacion de clientes

- Branding
Captacion
Obra nueva
rmartin.fenix@remax.es
http: /il | max.blogspot.com/
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Nacho Sobrino

Docenta Escusla RE/MAX

Broker Asociado RE/MAX Casagrande

Especializacion:

Branding y posicionamiento

Captacion

Fidelizacidn de clientes

Formacion de Equipos

isobrino.casagrandei@remax.es
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